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Il Sole 24 Ore

3 gennaio 2025

Agritech, Ocmis punta a crescere in Africa

Sistemi idrici

Atzei: «Vogliamo capire
e utilizzare le opportunita
offerte dal Piano Mattei»

Ilaria Vesentini

170% dell’acqua dolce del pianeta &
usato perl’irrigazioneagricolaeim-
plementando tecnologie avanzate -
gia oggi disponibili sul mercato - si
potrebberidurre tale consumo di cir-
ca il 30% su scala globale. Bastano
questiduedatidella Fao (I'Organiz-
zazione delle Nazioni unite perI'ali-
mentazione el'agricoltura) per capi-
re il valore dell'iniziativa che lamo-
denese Ocmis, marchio storico di si-
stemi di irrigazione, sta portando
avantiin Africa, grazie al programma
della Fondazione E4Impactdell'Uni-
versitd Cattolica, partendo dalla
partnership con Murimi 247, societa
diHarare disviluppo agricolo chela-
vora con oltre 3.500 agricoltori in
Zimbabwe e Zambia per spingerela
meccanizzazione hi-tech.

«Peril 2025 ci siamo datiun obiet-
tivo di crescita dal 30al 50% nel mer-
cato africano, non solo nel Sud del
continente maanchenel Nord, stia-
mo cercando di capire quali poten-

Sistemi di irrigazione. Ocmis investe sulle

zialith sipossono creare attraversoil
Piano Mattei», spiegaNino Atzei,da
unannoamministratore delegato di
Ocmise Cfodel gruppoFarmfront, la
piattaformaindustriale di soluzioni
di irrigazione creata da Carlyle
Group, il colosso Usa del private
equity, che dopo aver rilevato nel
2022 la maggioranza di Ocmis ’ha
poimessaasistemaconaltretreac-
quisizioni,la concorrente piacentina
Irrimec, la francese Otech e la spa-
gnolaRKD, dandovitaallarealtilea-
der globale nel settore. Farmfront &
anche entrata poche settimane fanel
capitale della ferrarese BF Interna-
tional con una quota di minoranza.

«Non ¢’¢ solo I’Africa nel nostro
piano di sviluppo, ma tutto il Suda-
merica e poi lo sterminato mercato
dell’Asia centrale. Conil 2024 abbia-

3 PRGN M £
soluzioni tecnologiche a basso consumo

mo completatolariorganizzazione,
in ottica lean, di tutta la “macchina
produttiva”, che & fortemente verti-
calizzataein grado oggi di produrre
3.500 macchine semoventil’anno e
1.200 pompe. Orapartel'investimen-
to sulla “macchina commerciale”,
per saturarelaretedivendita. Il salto
oltreiioo milionilo faremonel 2026,
l’'anno prossimo contiamo di conso-
lidareigo milioni circa di fatturatodi
questo 2024», prevede Atzei.

Dopo i 4 milioni di euro investiti
nell'ultimo anno tra digitalizzazione
etecnologie, la prossima sfidae de-
stagionalizzare il business. Ocmis,
fondata nel 1970 dalla famiglia Mon-
torsi, progetta e produce a Castelve-
tro di Modenauna gamma completa
di tecnologia per lirrigazione a
pioggia (macchine semoventi, “ro-

toloni”, pivot, pompe e accessori)
che peridueterzisivendonoincin-
que mesi, tra marzo e luglio. «Nel
2024 ci eravamo preparati per ven-
dere 120 rotoloni a settimana ma il
meteo éstato piovosissimo el'irriga-
zione I’ha fornita il cielo e noi siamo
stati fermi - spiega Atzei -. Fin qui
l'azienda haoperatoprincipalmente
in Europa, dobbiamo sviluppare le
vendite sui due emisferi per com-
pensare le stagionalita».

La certezza di Ocmis e Farmfront
& cheladomanda ditecnologieirri-
gue ad alto risparmio idrico sara
esplosiva: non solo il 70% di tutta
I'acquaconsumata nel mondo &usa-
tainagricoltura, mail70% della po-
polazionevive giain regioni ad alto
stressidrico. «Traduedecennilado-
manda di acqua eccedera del 70% la
disponibilita effettiva e oggi solo il
12% del suolo agricolo & irrigato in
maniera efficiente. Quindi non ci
preoccupa I'andamento ciclico del
settore - sottolinea Atzei - e siamo
invece sempre alla ricerca di nuove
opportunita di acquisizione, soprat-
tutto nel mercato dell’irrigazione a
goccia, che ¢ unatecnologia che noi
non produciamointernamente. Ab-
biamo siglato pochi mesi fa una
partnership commerciale con il
gruppoisraeliano Metzer, leaderin
questo campo per fare intanto siner-
gia trale due reti di vendita».
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Agritech, Ocmis punta a crescere in Africa



Il Resto del Carlino
10 gennaio 2025

Ocmis Irrigazioni

Accordo con Murimi 247
per Zimbabwe e Zambia

Ocmis Irrigazioni, |'azienda modenese degli im-
pianti di irrigazione, entra nel mercato africano
grazie a una partnership con Murimi 247, societa
di sviluppo agricolo che sfrutta le tecnologie digi-
tali per migliorare I'accesso alle soluzioni di mec-
canizzazione. Grazie al supporto ricevuto dalla
Fondazione E4impact, Murimi 247 é diventata il
rivenditore ufficiale in Zimbabwe e Zambia di Oc-
mis Irrigazioni.
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Il Resto del Carlino
24 gennaio 2025

Ocmis aiuta gli agricoltori africani
«Sistemi avanzati diirrigazione»

Da Modena allo Zimbabwe, partnership con |'azienda Murimi 247 e la fondazione E4Impact

di Nicholas Masetti
MODEMNA

Ocmis aiuta gli agricoltori in Africa.
Lo fa mettendo a disposizione sistemi
avanzati diirrigazione, grazie all’azien-
da dello Zimbabwe, Murimi 247, e alla
fondazione E4lmpact. L'azienda mo-
denese, di Castelvetro, ha infatti firma-
to una partnership con la realta creata
da Spencer Matonhodze, che orane &
diventata rivenditrice ufficiale in Zim-
babwe e Zambia. Un vero e proprio
rapporto commerciale in linea col Pia-
no Mattei voluto dal governo Meloni.
«L'Africa rappresenta per noi un terre-
no di sfida molto prestigioso, un gran-
de continente dove ¢'é estremo biso-
gno di agricoltura e sistemi di irrigazio-
ne precisi e con un’attenzione sempre
maggiore alla gestione della risorsa
idrica», spiega Nino Atzei, ceo Ocmis.
Da anni l'azienda, nata nel 1970 e dal
2023 parte del Gruppo Farmfront, sta
diversificando sempre di piu il prodot-
to offerto e gli spazi geografici. Se lta-
lia, Francia e Romania sono i tre Paesi
principali per il mercato, ora il com-
mercio ha sempre pil una visione
mondiale, «sia per aumentare il fattu-
rato che per livellare la nostra produ-
zione in tutto I'anno=», racconta Atzei.
Cosi ecco |'Africa, dove nel 2025 Oc-
mis, leader di mercato nel settore, si &
data come obiettivo una crescita dal
30 al 50%. Ma anche I’America Latina
col Cile o il Centro America con Guate-
mala e Honduras, e poi I'Oceania con
Australia, Nuova Zelanda e Nuova Ca-
ledonia. Andrea Bertellini, responsabi-
le per Africa e Oceania, spiega come
nasce la partnership con Murimi 247.

Andrea Bertellini, responsabile per Africa e Oceania di Ocmis, con due agricoltori dello Zimbabwe

«|l rapporto si & creato nel 2022 - dice
-. Da un decennio lavorano con oltre
3.500 agricoltori in Africa, ponendosi
come obiettivo di meccanizzare ogni
agricoltore, indipendentemente dalle
dimensioni o dalla posizione territoria-
le, contribuendo cosi a una crescita
sostenibile nello sviluppo agricolo del
continente. Sono una realta molto atti-
va che usa anche un’app per la fornitu-
ra. Nella lingua locale Murimi significa
contadino e il numero 247 rappresen-
ta 24 ore su 24 e sette giorni su settes.
Come sisono evolute le aree geografi-
che di mercato, sono cambiati anche i
prodotti per I'agricoltura. Ocmis, che
ha come settore principale quello dei
rotoloni, negli anni ha iniziato a offrire
ai clienti anche degli impianti pivot.

«Un settore che cresce sempre di pit,
specie nei Paesi nordafricani», prose-
gue Bertellini. Un pensiero condiviso
anche da Atzei. A dicembre, infatti, ec-
co l'accordo con Bonifiche Ferraresi.

E anche in questo caso il lavoro si con-
centra sugli impianti pivot. «Per I'Afri-
ca produrremo i materiali anche negli
altri stabilimenti europei di Farmfront
in Francia e Spagna», conclude il Ceo.
Un investimento nato grazie alla fonda-
zione Ed4lmpact. |l direttore generale
Frank Cinque spiega |'‘operazione:
«Siamo presenti in venti Paesi africani
con programmi di formazione impren-
ditoriale, acceleratori di impresa e
molti progetti. Nasciamo da un‘iniziati-
va di Altis, Alta scuola impresa e socie-
ta dell'Universita Cattolica del Sacro
Cuore di Milano, e aiutiamo i giovani
africani anche con servizi in loco nelle
loro universitd. Siamo partiti dal Ke-
nya e abbiamo formato oltre duemila
imprenditori. Ma per loro, oltre il busi-
ness locale, & fondamentale il com-
merciale con |'estero. Per questo ecco
il rapporto nato con Ocmis. Entrambe
le realta hanno colto 'opportunitéas.
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Ocmis aiuta gli agricoltori africani
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Italia Oggi
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OCMIS IN AFRICA SOSTIENE GL1 AGRICOLTORI DI ZIMBABWE E ZAMBIA

Da Modena per irrigare I’Africa

pI FILIPPO MERLI

Da Modena per irrigare ’Africa. Ocmis,
azienda modenese leader nel settore degli
impianti di irrigazione, entra nel mercato
africano tramite una partnership con Mu-
rimi 247, societa di sviluppo agricolo che
sfrutta le tecnologie digitali per migliora-
re l'accesso alle soluzioni di meccanizza-
zione. Grazie al supporto ricevuto dalla
fondazione E4Impact (che da diversi anni
aiuta le imprese africane a crescere, am-
pliando il loro impatto, facilitando le op-
portunita di investimento e collegandole
aimercati globali), Murimi 247 & diventa-
ta il rivenditore ufficiale di Ocmis in Zim-
babwe e Zambia.

Ocmis intende supportare gli agricolto-
ri a raggiungere i loro obiettivi e a massi-
mizzare il loro potenziale agricolo soprat-
tuttoin territori vasti come lo Zimbabwe e
lo Zambia. La partnership arriva in un
momento cruciale, caratterizzato dalla ne-
cessita diottimizzare 'usodell’acquae au-

mentare la produzione agricola in Africa
per far fronte alla crescita della popolazio-
ne locale.

«La partnership tra Murimi 247 e Oc-
mis rappresenta un importante passo
avanti per fornire soluzioni innovative
che rispondano alle esigenze in evoluzio-
ne degli agricoltori africani», ha spiegato
Mario Molteni, ceo della fondazione
E4Impact.

L’agricoltura e I'allevamento sono i
settori economici pitt importanti di Zimba-
bwe e Zambia, con colture come tabacco,
cotone, mais e ortofrutta che richiedono si-
stemidiirrigazione all’'avanguardia. A fa-
re da tramite in Africa per rispondere alle
esigenze locali & I'imprenditore Spencer
Matonhodze, ceo di Murimi 247 che da
un decennio lavora con oltre 3.500 agricol-
tori in Zimbabwe e Zambia, ponendosi co-
me obiettivo di meccanizzare ogni agricol-
tore (indipendentemente dalle dimensio-
ni o dalla posizione territoriale) e contri-
buendo cosi a una crescita sostenibile nel-

Grazie alla fondazione E4Impact, che aiuta leimprese africane a crescere

lo sviluppo agricolo del continente africa-
no.

«Siamo orgogliosi di aver facilitato

T'incontro tra queste due realta durante la
Business networking week Italy dello
scorso ottobre e proprio a Cibus Tech, una
delle fiere in cui abbiamo accompagnato
gli imprenditori in visita dall’Africa, Ma-
tonhodze ha subito trovato una forte siner-
gia conirappresentanti di Ocmis», ha ag-
giunto Molteni.
«Per noi ’Africa rappresenta un terre-
no di sfida molto prestigioso, un grande
continente in cui c’¢ estremo bisogno di
agricoltura e di sistemi d’irrigazione preci-
slecon un’attenzione sempre maggiore al-
la gestione delle risorse idriche», ha sotto-
lineato Nino Atzei, ceo di Ocmis.

Anche secondo Matonhodze la collabo-
razione col gruppo modenese «rappresen-
taun’importante opportunita per gli agri-
coltori di accedere a tecnologie diirrigazio-
ne di alta qualita e affidabili nel tempo».

——© Riproduzione riservata — Il
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ECONOMIA

[’azienda di Castelvetro avviauna partnership in Zimbabwe ¢ Zambia
Impianti di irrigazione digitali
Ocmis entra nel mercato africano

b diGiovanni Medici

Castelvetro chiama Africa.

Ocmis Irrigazioni spa, azien-
damodeneseleader nel setto-
re degli impianti di irrigazio-
ne, entra infatti nel mercato
africano grazie auna partner-
ship con Murimi 247, societa
disviluppo agricolo che sfrut-
tale tecnologiedigitali per mi-
gliorarel'accesso alle soluzio-
ni di meccanizzazione. Gra-
zie al supporto ricevuto dalla
Fondazione E4Impact, Muri-
mi247ediventatail rivendito-
re ufficiale in Zimbabwe e
Zambia di Ocmis. La Fonda-
zione E4lmpact, chedadiver-
sianniaiutaleimpreseafrica-
neacrescere, ampliandoil lo-
ro impatto, facilitando le op-
portunita di investimento e
collegandole ai mercati globa-
li, ha fatto da catalizzatore per
la creazione del rapporto
commerciale. Questa partner-
ship arriva in un momento
cruciale, caratterizzato dalla
necessita di ottimizzare |'uso
dell'acquaeaumentare lapro-
duzione agricola in Africa per
farfrontealla crescitadella po-
polazione locale. L'agricoltu-

Andrea rael'allevamentosonoisetto-
Bertellini ri economici pill importanti
di Ocmis in Zimbabwe e Zambia, con
inZimbabwe colture come tabacco, coto-
coninuovi ne, mais e ortofrutta che ri-
partner chiedono sistemi di irrigazio-

ne all’avanguardia. A fare da
tramite & stato]'imprenditore
Spencer Matonhodze, ammi-
nistratore delegato di Murimi
247 echedaundecenniolavo-
ra con oltre 3.500 agricoltori

AcCastelvetro

Un'immagine
dellasede
diOcmis,

che oggi conta
circa200
dipendenti

in Zimbabwe e Zambia, po-
nendosi come obiettivo di
meccanizzare il settore, con-
tribuendo cosl a una crescita
sostenibile nello sviluppo
agricolodel continenteafrica-
no. Ricordiamo che Ocmis
(circa200dipendenti, fattura-
to 2023 di oltre 75 milioni di
euro) & un'azienda fondata
nel 1970 da Adriano Montor-
si, oggi leader mondiale nel
settore degli avvolgitubo e
chedal 2022 fa parte del grup-
po Farmfront, il pit grande
operatore europeo del setto-
re, dopoessere stataacquisita
dal fondo americano Carlyle.
Ilsuosito produttivositrovaa
Sant'Eusebio di Castelvetro e
I'innovazione & sempre stata
una componente fondamen-
tale peressa, diventatapionie-
ra delle tecnologie applicate
alsettore. Il concettodiirriga-
zione digitale ha rivoluziona-
to quello di irrigazione, dimi-
nuendo I'uso di acqua e aiu-
tando gli agricoltorinellorola-
voro quotidiano. «L'Africa
rappresenta per noi un terre-
no di sfida molto prestigioso,
un grande continente dove
c'gestremo bisogno diagricol-

ECONOMIA

Laziendadi Castelvetroavviauna partnership in Zimbabwe e Zambia
Impianti di irrigazione digitali
Ocmis entra nel mercato africano

tura e sistemi d'irrigazione
che abbiano un‘attenzione
sempre maggiore alla gestio-
nedellarisorsaidrica.  un no-
stro obiettivo quello di poter
mettere al servizio diun conti-
nente emergente la nostra
esperienza, la nostra storia e
lanostra tecnologia. Ladigita-
lizzazione deisistemid'irriga-
zione & la frontiera per poter
offrireai nostri clientisoluzio-
nisempre piti capaci di dialo-
gare tra di loro, ma soprattut-
to che possano riprodurre la
migliurricetla irrigua, evitan-
do sprechi e cercando di otti-
mizzare la pluviometriasullo-
ro perimetro d’azione», affer-
maNino Atzei, ad diOcmis Ir-
rigazionispa. «Siamoentusia-
sti di questa nuova partner-

Siglato un accordo
con Murimi 247,
societa di sviluppo
agricolo che sfrutta
le tecnologie digitali

ship con Ocmis perché rap-
presenta un'importante op-
portunita per gli agricoltori di
accederea tecnologiediirriga-
zionedialta qualitaeaffidabi-
Ilnellempn contribuendoco-
sl a una crescita snslemblle
del settore agricolo africano -
ha aggiunto Spencer Maton-
hodze - il costante supporto
della Fondazione E4lmpact &
stato davvero prezioso, non
soloinoccasione dellasigladi
questo accordo, ma anche
per lo sviluppo futuro delle
mieimprese in Africa». L]
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L’hi-tech digitale da Modena all’Africa per irrigare i
campi

Ocmis, azienda modenese del settore degli impianti di irrigazione, entra nel mercato africano tramite una partnership con
Murimi 247

di Filippo Merli 05/02/2025

Da Modena per irrigare ’Africa. Ocmis, azienda modenese leader nel settore degli impianti di
irrigazione, entra nel mercato africano tramite una partnership con Murimi 247, societa di sviluppo
agricolo che sfrutta le tecnologie digitali per migliorare l'accesso alle soluzioni di meccanizzazione.
Grazie al supporto ricevuto dalla fondazione E4Impact (che da diversi anni aiuta le imprese africane
a crescere, ampliando il loro impatto, facilitando le opportunita di investimento e collegandole ai
mercati globali), Murimi 247 & diventata il rivenditore ufficiale di Ocmis in Zimbabwe e Zambia.
Ocmis intende supportare gli agricoltori a raggiungere i loro obiettivi e a massimizzare il loro
potenziale agricolo soprattutto in territori vasti come lo Zimbabwe e lo Zambia. La partnership
arriva in un momento cruciale, caratterizzato dalla necessita di ottimizzare I'uso dell’acqua e
aumentare la produzione agricola in Africa per far fronte alla crescita della popolazione locale.

«La partnership tra Murimi 247 e Ocmis rappresenta un importante passo avanti per fornire
soluzioni innovative che rispondano alle esigenze in evoluzione degli agricoltori africani», ha
spiegato Mario Molteni, ceo della fondazione E4Impact.

L’agricoltura e 'allevamento sono i settori economici piti importanti di Zimbabwe e Zambia,
con colture come tabacco, cotone, mais e ortofrutta che richiedono sistemi di irrigazione
all'avanguardia. A fare da tramite in Africa per rispondere alle esigenze locali & 'imprenditore
Spencer Matonhodze, ceo di Murimi 247 che da un decennio lavora con oltre 3.500 agricoltori in
Zimbabwe e Zambia, ponendosi come obiettivo di meccanizzare ogni agricoltore
(indipendentemente dalle dimensioni o dalla posizione territoriale) e contribuendo cosi a una
crescita sostenibile nello sviluppo agricolo del continente africano.

«Siamo orgogliosi di aver facilitato I'incontro tra queste due realti durante la Business networking
week Italy dello scorso ottobre e proprio a Cibus Tech, una delle fiere in cui abbiamo
accompagnato gli imprenditori in visita dall’Africa, Matonhodze ha subito trovato una forte sinergia

con i rappresentanti di Ocmis», ha aggiunto Molteni.
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«Per noi 'Africa rappresenta un terreno di sfida molto prestigioso, un grande continente in cui c’&
estremo bisogno di agricoltura e di sistemi d’irrigazione precisi e con un‘attenzione sempre
maggiore alla gestione delle risorse idriche», ha sottolineato Nino Atzei, ceo di Ocmis.

Anche secondo Matonhodze la collaborazione col gruppo modenese «rappresenta un’importante
opportunita per gli agricoltori di accedere a tecnologie di irrigazione di alta qualita e affidabili nel

tempo».
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Sistemi di irrigazione, la modenese
Ocmis sbarca nelle pianure
dell'Africa centrale

La partnership ha preso il via grazie alla Fondazione E4lmpact, che ha
supportato le due realta nella creazione del rapporto commerciale con Zambia
e Zimbabwe

Accordo OCMIS (in foto Andrea Bertellini) e Murimi 247
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CMIS Irrigazioni SpA, azienda modenese leader nel settore degli impianti di
O irrigazione, entra nel mercato africano grazie a una partnership con Murimi
247, societa di sviluppo agricolo che sfrutta le tecnologie digitali per migliorare
I'accesso alle soluzioni di meccanizzazione.

Grazie al supporto ricevuto dalla Fondazione E4Impact, Murimi 247 ¢ diventata il
rivenditore ufficiale in Zimbabwe e Zambia di OCMIS Irrigazioni SpA. La
Fondazione E4Impact, che da diversi anni aiuta le imprese africane a crescere,
ampliando il loro impatto, facilitando le opportunita di investimento e
collegandole ai mercati globali, ha fatto da catalizzatore per la creazione del
rapporto commerciale tra Africa e Italia.

Questa partnership arriva in un momento cruciale, caratterizzato dalla necessita di
ottimizzare 1'uso dell'acqua e aumentare la produzione agricola in Africa per far
fronte alla crescita della popolazione locale. L'agricoltura e I'allevamento sono
infatti i settori economici pit importanti in Zimbabwe e Zambia, con colture come
tabacco, cotone, mais e ortofrutta che richiedono sistemi di irrigazione
all'avanguardia.

A fare da tramite in Africa, per rispondere alle esigenze locali ¢ I'imprenditore
Spencer Matonhodze, CEO di Murimi 247 che, da un decennio lavora con oltre
3.500 agricoltori in Zimbabwe e Zambia, ponendosi come obiettivo di meccanizzare
ogni agricoltore, indipendentemente dalle dimensioni o dalla posizione
territoriale, contribuendo cosi a una crescita sostenibile nello sviluppo agricolo del
continente africano.

“La partnership tra Murimi 247 e OCMIS Irrigation rappresenta un importante
passo avanti per fornire soluzioni innovative che rispondano alle esigenze in
evoluzione degli agricoltori africani. Siamo orgogliosi di aver facilitato 1'incontro
tra queste due realta durante la Business Networking Week Italy dello scorso
ottobre e proprio a Cibus Tech - una delle fiere in cui abbiamo accompagnato gli
imprenditori in visita dall’Africa - Spencer Matonhodze, CEO di Murimi 247, ha
subito trovato una forte sinergia con i rappresentanti di OCMIS. Il nostro ruolo ¢
stato poi quello di supportare e facilitare la creazione di questa partnership
commerciale e siamo felici che sia potuta concretizzare in cosi breve tempo", ha
dichiarato Mario Molteni, CEO della Fondazione E4Impact.
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“Si tratta di un traguardo molto importante, legare la passione per il saper far bene
e la tecnologia, che contraddistinguono i prodotti Ocmis con un partner come
Murimi 247. L’Africa rappresenta per noi, un terreno di sfida molto prestigioso, un
grande continente dove c’e estremo bisogno di agricoltura e sistemi d’irrigazione
precisi e con un’attenzione sempre maggiore alla gestione della risorsa idrica. E un
nostro obiettivo quello di poter mettere al servizio di un continente emergente, la
nostra esperienza, la nostra storia e la nostra tecnologia. L’ottimizzazione della
risorsa idrica € un focus primario per noi, che continuamente cerchiamo di
sviluppare soluzioni tecnologiche che permettano un utilizzo efficace ed efficiente.
La digitalizzazione dei sistemi d’irrigazione ¢ la frontiera per poter offrire ai nostri
clienti, soluzioni sempre piu capaci di dialogare tra di loro, ma soprattutto che
possano riprodurre la miglior ricetta irrigua per il loro preciso appezzamento,
evitando sprechi e cercando di ottimizzare la pluviometria sul loro perimetro
d’azione” afferma Nino Atzei, CEO di OCMIS Irrigazioni SpA.

"Siamo entusiasti di questa nuova partnership con OCMIS Irrigation perché
rappresenta un'importante opportunita per gli agricoltori di accedere a tecnologie
di irrigazione di alta qualita e affidabili nel tempo, contribuendo cosi a una crescita
sostenibile del settore agricolo africano”, ha aggiunto Spencer Matonhodze, CEO di
Murimi 247. "Il costante supporto della Fondazione E4Impact e stato davvero
prezioso, non solo in occasione della sigla di questo accordo, ma anche per lo
sviluppo futuro delle mie imprese in Africa".
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